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VD informerar februari 2010

Den senaste tiden har nyhetsmassigt varit tunna, men detta betyder inte att vi pa Altero legat pa
latsidan. Tvartom, arbetet med att 6ka forsaljningen fortgar ofortrutet. Vara ambitioner ar att
under 2010 fortsatta att vaxa under Idnsamhet i bolaget.

Forutom arbetet med att 6ka forsaljningen genom bl.a. 6kad marknadsféring har vi anvéant
mycket resurser pa att rent tekniskt finslipa vara nyutvecklade produkter. Detta arbete har tyvarr
tagit langre tid 4n beraknat.. Det har varit en del bakslag och besvikelser pa vagen och det ar i
dessa lagen det kan vara latt att ge upp. Men med ratt produkter och tillracklig uthallighet blir
det bra till slut. Altero har bada delarna, dessutom en hangiven personal samt starka och kunniga
agare. Jag ar overtygad om att Altero under 2010 kommer att na flera kommersiella genombrott.

Inom omradet Egenkontroll har vi bl.a. genom avtalet med Bent Brandt AS i Danmark gjort att
var forsaljning mot restauranger och storkok tagit ordentlig fart och mangden av offerter har
okat kraftigt. Men det ar inte enbart i Danmark som vi ser en ljusning utan aven forsaljningen i
Sverige ser ut att 6ka vasentligt. En del av framgangarna kan tillskrivas en ny produkt som vi
lanserade i slutet av forra aret, nedkylningsnoden. Denna har gjort att vart egenkontrollsystem
inkl. temperaturévervakningssystemet CoolGuard ytterligare har forstarkt sin position pa
marknaden.

Inom omradet Drift- och underhall &r belaggningen fortsatt mycket god. Fokus &r har att bredda
kundbasen genom att vi forstarkt var organisation med ytterligare séljresurser. Utbver detta
pagar en lopande utveckling av vart system V3i for att ytterligare uttka erbjudandet sa att vi
hela tiden kan tillmotesgar de krav som kommer fran vara kunder och marknaden.

Inom omradena Fordelningsmatning och Fjarravlasning har arbetet med att sakerstélla kvaliteten
i produkterna tagit ndgot langre tid an forvantat. Ett stort antal tester har genomforts hos ett
antal slutkunder och med ett mycket bra resultat. Vi har varderat detta som ett mycket viktigt
och nodvandigt arbete for att vi langre fram skall slippa fa bakslag och reklamationer. P& sikt ar
vi 6vertygade om att detta &r val investerad tid. Alla tester skall vara slutférda under februari
manad och full kommersiell utrullning kommer att ske under Fastighetsméassan i Malmé den 10-
11 februari samt Nordbygg i Stockholm den 22-26 mars.

Inom omradet Fjarravlasning har det varit ett mycket stort intresse for MeterCam och den dartill
hérande GPRS-modulen som anvands bl.a. for avlasning av el-, gas- och vattenmaétare. Det
storsta intresset har framfor allt varit i Danmark men det har aven varit en del forfragningar fran
den svenska marknaden. Detta gor att vi forvantar oss goda resultat frdn dessa produkter under
varen.

Det kanske ar den kalla vintern som gjort att vi upplevt ett 6kat intresse for vara
Motorvarmarldsningar som gor att kommuner och storre bolag lattare kan styra och kontrollera
forbrukningen pa sina motorvarmarstolpar. Altero har idag den mest kompletta och intressantaste
I6sningen p& marknaden och vi hoppas pa stor forsaljningsframgang under aret.

Det &r min Overtygelse att 2010 kommer att bli ett framgangsrikt ar for Altero . Det ar aret dar vi
far mojlighet att skorda frukterna av vara anstrangningar och var uthallighet.

Med vanlig hélsning
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